sollo

productivité et en sécurité.

Evoluant depuis 1995, le logiciel
sollo a déja séduit plus de 2500
chefs dentreprise grice 4 ses fonc-
tionnalités complétes et modu-
lables, sa simplicité d'utilisation
et son tarif particulidrement abor-
dable. Reposant sur une base de
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La solution logicielle qui répond
a toutes vos problématiques de gestion

Fort de 20 ans dexpérience, le logiciel sollo s’affirme comme
un outil de gestion universel permettant de gagner en

données Access paramétrable en
Open Source, greffer des fonction-
nalités particuli¢res 4 votre type
dactivité n'aura jamais été aussi
simple | Des TPE-PME aux grands
comptes, quelle que soit l'activité
de votre entreprise, du CRM 2
la comptabilité, de la gestion des
stocks & celle des honoraires, sollo
sadapte et vous accompagne dans
une gestion efficace et globale, Full
version sans abonnement & partir
de 250 € TTC. #

sollo ast édité par solucielle sas
31 parc du Golf

13593 Aix-en-Provence cedax 3
Tél. : 0870 448 559
logiclelsollo@gmall.com
www.logiclelsollo.fr/promo

CRM CYCLE

Publi-communiqué

LOGICIELS

Pilotez vos parcours client

Les étapes de mise en ceuvre des
parcours clients sont complexes,
Fort de ce constat et de leur expé-
rience, Antoine Calmus et Michel-
Ange Kuntz se sont associés dans
cette start-up qui développe des
solutions CRM orientées web.
Ils proposent un outil de gestion
de la relation client qui facilite
la conception, I'implémentation
et lexécution de parcours client
complexes. « Lidée est de disposer
d'un outil qui accompagne len-
treprise & chaque phase de sa
démarche CRM, de la création
de parcours jusqud leur mise en
ceuvre ». Utilisable sur toutes les
plateformes, l'outil offre aux entre-

prises la possibilité de créer et de
gérer simplement ses flux. Grice a
son interface intuitive, les clients
gagnent en autonomie et surtout
en productivité, Congu comme
un véritable outil de travail, CRM
Cycle permet d'interagir avec ses
contacts pour animer une rela-
tion commerciale personnalisée,
Lanalyse des chemins parcourus
de chaque client améliore la
connaissance de lentreprise qui
peut dés lors adapter sa démarche
en toute autonomie.

« Rendre les entreprises autanomes
sur la gestion de leur parcours
client » voild lenjeu de CRM
Cycle. #

A découvrir sur http://crmcycle.fr

o CRMcycle

Créée en 1990 2
I'tnitiative  d'ex-
perts comptables,
Parthena Consultant
st une société de
conseil spécialisée
en informatique de
Bestion administra-
tive et financiére.
Partenaire de Sage
£t de Cegid, elle
distribue leurs logi-
Ciels dans le cadre de
s¢s interventions auprés des entre-
Prises. Identifier et analyser leurs
besoins, concevoir Parchitecture
technique de leur projet, para-
Métrer les applications adéquates,
former ¢ accompagner les utili-
Sdleurs, procéder 4 la mise en

Oitation, puis assurer la main-
Aenance ot lassistance, constituent
8 Principales phases du déploie-

PARTHENA CONSULTANT

Accroitre la performance
de gestion de lentreprise

ment effectué par les
équipes dédiées de
Parthena. « Outre
Pimportance que
nous accordons aux
relations humaines,
nous devons une
large part de notre
succés & notre exper-
tise en gestion et 4
notre capacité a créer
des processus origi-
naux nous permet-
tant de satisfaire aux exigences de
nos clients tout en respectant leurs
spécificités, » précise son PDG,
Laurent Le Mercier. +

86, rue du Gouverneur Général
Félix Eboué

92130 Issy-les-Moulineaux
0140 95 30 41
www.parthena.com

PLANZONE

Mieux travailler ensemble

Créé et mis au point par Iéditeur
Augeo, Planzone est un logiciel
de gestion de projet collaboratif
destiné 4 lentreprise, quel que soit
son secteur dactivité, ol qulelle
se trouve dans le monde. Facile
dutilisation pour atre accessible
3 tous ses collaborateurs, rapide-
ment opérationnel, il permet de
centraliser [a gestion des tiches
et des ressources, de structurer
et dorganiser l'information, de
planifier et de suivre la réalisation

des projets, tout en simplifiant et
en stimulant le travail en équipe.
Cédric Micard, DG, précise qu'un
modele de projet est spécifique-
ment élaboré pour chaque client,
ajoutant que ceux qui choisissent
détre accompagnés par léquipe
de Planzone exploitent 100 %
des fonctionnalités du logiciel,
et en tirent des gains substan-
tiels, notamment en termes de
méthodes, délais et communica-
tion. « Lobjectif de Planzone est de
fluidifier les échanges autour d'un
objectif commun en liant les savoir-
faire de tous les collaborateurs quel
que soit leur role. » insiste Michael
Benninga, CEC. #

v Planzone

whata lsamwork beping

43, avenue Raspall 94250 Gentllly
0146101550
www.planzone.fr
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